
记东华理工大学2007届应用电子专业毕业生李火亮的创业故事

李火亮,东华理工大学2007届应用电子专业毕业生，现任江西创梦科技有限公司、江西智梦

圆电子商务有限公司创始人、总经理、CEO。

李火亮出生在一个普通工薪家庭，父母平时工作比较忙，是爷爷奶奶一手带大的，从小就

经常帮家里做家务，养成了独立自主的习惯。父母对李火亮自己喜欢做的事情并不多加以约束，

随着年龄的增长，李火亮就更加懂事，他很少让父母劳神操心。等到了高中毕业的时候，十五、

六岁的李火亮已经完全比同龄同学更加成熟、稳重，在每一次的班级任务中，李火亮总是能起

到带头作用，快速完成老师指派的工作。高中毕业后，李火亮顺利考上了东华理工大学应用电

子系。大学时代，李火亮敏锐的发现互联网发展的非常迅速，从阿里巴巴电子商务网站到淘宝

网的网购，还有百度、网易、新浪、搜狐、雅虎等门户网站的快速发展，特别2004年百度以巨

资收购hao123网站，这个案例特别触动李火亮的深心。从那以后，李火亮开始在互联网技术及

应用电子技术上苦下功夫，在他的脑中深深的印刻着一个梦想:“互联网技术与应用正在改变这

个世界和人们的生活，而我也要用我所学到的专业知识，去创造财富，然后为社区贡献一份力

量。”

大学毕业后，李火亮凭借自己专业的技术积累，顺利入职一家知名的互联网公司，在经历

过一年多吃苦耐劳的技术基层工作，他选择辞职到北京去学习，这一次深造对于技术专研的李

火亮来说，是他人生之中一个跨越式的成长。

2009年学习归来，他加盟了南昌卡说信息技术有限公司，在与合伙人深度交流后，资深的

技术研发水准、独到的互联网专业视角与技术团队管理能力被合伙人看中，让李火亮以技术入

股成为了公司创始人之一，担任公司技术总监一职，并快速组建一支技术含量相当高的研发团

队。阿里巴巴马云的早期创业故事，以及马云技术研发团队的刻苦精神，成为了李火亮团队的

学习榜样，企业租驻在一个100多平米的居民楼中，大部份男性员工都吃住在公司，炎热的夏天，

也就几台壁扇、落地扇就解决了，大家光着膀子、流着汗工作从白天到黑夜，在极短的时间内

超额完成了公司指派的一个个研发任务。就是这样的拼博，李火亮带领着技术研发团队利用过

硬的技术与产品应用解决了银行(金融机构)中很多需要金融软件、互联网应用来实现的金融业

务，与银行一次次的合作，最终打通了公司与银行金融项目合作的通道，为企业带来了巨大的

财富。

人生不如意十有八九，俗话说:“共患难易，同富贵难。”在别人摘取胜利果实的时候，自

己辛苦的付出却没获得当初承诺的回报。可能是出于李火亮对合伙人的太过于信任，或者说当

利益降临时，大家都想着要分一块蛋糕，甚至会被利益冲昏了头脑，而当面对的口头承诺成为



了空谈时，这让年轻好胜的李火亮毅然选择了离开。冲动过后的李火亮不憎恨谁，也不后悔，

他心中很明白:“商场如战场，企业家不是慈善家，在这个弱肉强食的残酷竞争中，这一次，自

己虽然成为了一个失败者，但这也是一份历练，天生我才必有用，人生不经历风雨，又怎会看

到彩虹!”

也许正如孟子说的:“故天将降大任于斯人也，必先苦其心志，劳其筋骨，饿其体肤，空乏

其身，行拂乱其所为，所以动心忍性，曾益其所不能。”李火亮在个人创业资金不足的前提下，

只能先选择一份适合的工作来磨砺自己。至此，李火亮先后又加盟了两家互联网企业，但由于

公司老板的不善经营与独断专行，业务始终无法落地盈收，从而导致项目相继以失败告终，这

做为仅负责技术研发的李火亮来说也很是深感无奈。

这三年多的时间里，虽然并没有获得财富，但李火亮在市场需求交流与企业运营过程中接

触到众多的企业高层，大家相互摸索、探讨技术与互联网未来发展趋势。多年的交流，李火亮

从技术男开始向市场营销转型，从而获得了宝贵的经历与人脉资源。

2013年是李火亮人生的一个转折点。李火亮在6月份时开始接触到了智能安防行业领域，在

10月底亲自到深圳参加了第十四届中国国际社会公共安全博览会，在深圳安博会的这几天，李

火亮认真仔细考察产品，几乎走遍了整个会展中心的展厅，并上网重点关注各大新闻媒体采访

资深专家、企业家对智能安防与人工智能领域未来发展趋势的各种报道，也看了很多的案例与

视频，让李火亮对智能安防产品和人工智能技术产品有了更深入的了解，在现在这个互联网电

子商务、移动互联网+、物联网技术日益发展环境中，智能安防与人工智能领域已然有一个好的

发展环境，让李火亮眼前一亮，是的，这是一个商机，一个改变世界，改变自己的商机。

打铁趁热，2013年底，李火亮就开始了筹备个人创业，他开始邀约了这些年深交的好朋友

和技术达人，大家一起坐下来聊人生，谈理想，展望未来。最后，大家达成共识成立了一个研

发工作室。12月份的凌晨1点外面的天气比较冷，但李火亮和众人的心却非常火热。李火亮将个

人构思的智能安防、人脸识别项目与大家分享、剖析，大家都非常赞同，并开始分配任务，各

尽其责。白天，工作室成员分别在其他企业中工作，而到了晚上，大家会凑在租来的一间居民

房内开始秘密研发，为了积攒运营费用和智能安防硬件设备代工生产、采购费用，李火亮也会

承接一些外包业务交给大家来做，从电子商务(微商城)、移动互联网APP到人脸识别技术(人脸

识别核心算法)的研究，所有研究成果都是在不断的总结，不断的争执中实现。智能安防预警系

统、人脸识别技术核心算法、动作行为识别技术及应用产品不断的被修正与创新。一年多的时

间，工作室中成员有人因个人原因、家庭原因不得不离开，但李火亮心中仍然火热，他不断的

调研需求与整合新的血液加入，耗费着心血努力研发，他相信未来五年，这些项目成果一定会

让自己站在资本的风口上，他要把握这个机遇。

2015年，在资金仍然匮乏的时刻，李火亮与家人商议后做出了最终的决定:“卖房子，我也



要为自己的梦想拼一次!”，父母告诉他:“不要有负担，好好创业，大不了我们租房子住，而

且乡下还有房子，如果不成，咱们还可以回到乡下去种地种菜，也饿不着。”

父母的话触动着李火亮的深心，既然干了，就要干出点成绩出来，决心创业，这也包含着

创业团队中每一个人的梦想:创业、梦想、科技、生活，那么企业名称就叫作江西创梦科技有限

公司，创梦科技，智慧创造美好生活!”

2016年1月，江西创梦科技有限公司正式成立。公司设立在江西南昌青云谱区优联众创空间。

创业吧，伙伴们!李火亮一举创业大旗，这是他在“英雄城”南昌打响的创业第一枪，众多伙伴

响应号召，毅然辞去了现有的高薪工作加入江西创梦科技有限公司，团队相信李火亮，因为这

次是一个具有非常重大意义的创业，一年多时间辛苦打造的产品很可能会颠覆传统，在为百姓

生活提供安全保障的同时，也利用科学技术改变人类生活的方式，结合技术与应用打造一个智

能安防大数据平台。因此大家都充满激情的投入到工作当中去，为拿下创业开始的第一个政府

招标项目工程而努力，过程虽然跌宕起伏，但当最终成功拿下第一个项目工程，大家都沸腾了，

李火亮看到自己拥有一支这样和谐勤奋的团队，心中满是欣慰。

在接下来的日子，大家将工作重心都投入到这个工程项目中，要将这个工程打造成智慧平

安社区样板案例。随后，李火亮又带领着团队及公司的核心项目“人脸识别智能报警平台”为

南昌地铁一号线、绳金塔街道范围内五个社区等多个智能安防项目建设提供了技术支持。

2016年6月，李火亮携公司核心项目《大数据人脸识别智能报警平台》参加第五届中国创新

创业大赛江西赛区暨“第一届洪城之星创新创业大赛”，在青云谱区区赛中荣获第二名。区赛

李火亮激情的演讲与创新的项目，让创梦科技倍受青云谱区领导认同与赞赏，因此，青云谱区

将江西创梦科技有限公司及项目推荐到了第五届中国创新创业大赛江西赛区。李火亮经过参赛

项目复审、淘汰赛到决赛的多轮演讲，最终在第五届中国创新创业大赛江西赛区暨“第一届洪

城之星创新创业大赛”决赛中，获得第五届中国创新创业大赛江西赛区优秀企业奖;并获得代表

江西省入围第五届中国创新创业大赛“电子信息行业全国总决赛”参赛资格。

同年10月，李火亮代表公司、代表江西省赛区前往江苏参加第五届中国创新创业大赛“电

子信息行业全国总决赛”，李火亮一路过关斩将的比赛路演，最终在大赛中获得第五届中国创

新创业大赛“电子信息行业全国总决赛”优秀企业奖。从此为江西创梦科技有限公司在江西乃

至全国市场从事人工智能、人脸识别技术应用的行业领域奠定了一席之地。

大赛结束后，北京、上海、深圳多家投资机构陆续来到公司进行实地考察，也对公司发展

方向和项目产品提出了很多疑问。李火亮向投资机构阐述了公司及产品的定位及未来发展方向，

就投资机构提出的疑问进行产品现场演示与解答。当然，对于投资机构提出很多很好的建议，

李火亮也表示在未来产品技术与应用会不断完善与创新。

2017年，李火亮带领技术团队究研的多模态生物识别技术领域上有了新的突破，公司自主



研发的多模态生物识别(人脸、虹膜及手掌静脉识别)核心算法，将生物识别技术领域从人脸识

别技术、人体行为分析技术延伸到了掌静脉识别技术应用与虹膜识别技术应用，通过多模态生

物识别技术应用可实现全新的金融支付与身份验证。为了深度研究，李火亮与南昌轨道交通集

团资产经营公司、华东交通大学江西南昌校区经过多次协商，最终达成三方战略合作，深度研

究多模态生物识别(人脸、虹膜及手掌静脉识别)金融支付技术与应用。

2017年4月，李火亮代表公司与投资人多次交流后，达成了1000万元的天使轮融资。

2017年6月初，李火亮代表公司与江西理工大学软件工程学院签订《实践教学及就业基地共

建协议书》，达成校企合作。

2017年6月8日，公司在江西联合股权交易中心成功挂牌展示，成为了江西联合股权交易中

心“新四板”的挂牌企业之一，李火亮代表公司与江西联合股权交易中心签定合作协议，江西

联合股权交易中心将长期为创梦科技项目孵化提供融资信息服务。

2017年6月16日，李火亮考虑到公司发展的必要性，将公司从青云谱乔迁落户到经济开发区

的北山路赛维莱企业城(猪八戒江西总部园区)，为企业发展提供了更好的办公环境，为产品展

示提供了更好的演示场所。企业入驻后，先后有江西省省委书记、国务院法制办主任、经济开

发区科技局主任及南昌市各大知名高校等各级领导到公司考察，并对公司的项目及产品应用表

示高度认同，并期待创梦科技企业快速发展。

之后，又有来自全国各地的政府机关单位、企业考察团到公司来考察，都对创梦科技的多

模态生物识别技术与应用表示认可，并希望将创梦科技的技术应用到他们的智慧城市建设中去。

通过各界领导到公司实地考察与媒体宣传，让很多生物识别研究机构、系统集成商、智能

安防生产厂商知道了在江西也有一家技术比较过硬的多模态生物识别技术研究企业，众多的深

圳市智能安防设备生产厂商特地来到公司进行实地考察。在参观并亲自测试了公司展厅中的多

项人脸识别产品、虹膜识别及手掌静脉产品应用后，非常希望与公司达成长期的战略合作意向。

2017年7月，阿里巴巴马云推出了无人超市，这一概念让李火亮眼前一亮，基于多模态生物

识别技术与应用的《无人零售解决方案》就此诞生。

2017年8月，李火亮携公司《大数据人脸识别+掌静脉识别技术与应用》项目参加江西第四

届“赢在江西”青年创新创业大赛互联网、农村电产专项赛中荣获金奖。

2017年9月，李火亮将多模态生物识别技术与应用《无人零售解决方案》为子公司(江西智

梦圆电子商务有限公司)提供了技术支持，并于9月27日在南昌市经济技术开发区双港地铁站旁

开设了一家24小时无人智能便利店，该店的各种“黑科技”技术应用吸引了江西乃至全国各界

朋友的关注，各大媒体也先后报道。为此，李火亮和无人便利店负责人正式了召开了一次新闻

发布会，向媒体朋友诠释了无人智能便利店的商业模式、多模态生物识别技术与智能安防系统

的应用原理。



深圳天虹商场股份有限公司副总裁王总与李火亮深度沟通，王总对创梦公司的多模态生物

识别“生物支付(人脸+虹膜)”技术应用非常感兴趣，期待创梦科技的“生物支付”技术更加成

熟稳定后，将会与创梦科技就“生物支付”项目上有大的商业合作。

2017年11月27日，时隔两个月，位于南昌市南昌县莲塘南大道的路通城邦店(加盟店)——

第二家24小时无人智能便利店隆重开业，新店采用了虹膜、人脸识别技术，并增加了智能无线

物联网系统，让公司更好运营与管理无人智能便利店。

一炮而红的24小时无人智能便利店已倍受观注，更多的加盟商与子公司签定了加盟协议，

就南昌市区域划分，已有四家新店在装修中，还有十多家正在寻找好的商铺地段准备装修。

除此以外，沈阳一个大型连锁便利店机构了解到创梦的多模态生物识别技术与应用《无人

零售解决方案》后，也来到公司进行考察，通过与李火亮深度沟通后，双方一拍即合，双方将

实现资源共享，1000多家品牌连锁店将被智能化改造，共同为打造无人零售《互联网+多模态生

物识别身份认证大数据平台》这一项目奠定人体生物特征大数据基础。

短短的两年创业时间，李火亮带领团队的奋斗，让公司已经有了骄人的战绩，但李火亮并

没有骄傲，仍在多模态生物识别技术与应用创新大开脑洞。他经常这么说“这仅仅还是开始，

以后会更精彩。我们是年轻的团队，我们永远怀着一颗热情、感恩、善良的心前进，我们有着

自己的梦想，相信自己，相信团队，机会是创造出来的，而不是等待出来的，我们要在下一个

拐点劫住它!”


